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Zuverlassig, zligig und unabhangig

BILLE UND KAMMERLING: DOPPELTE UNTERSTUTZUNG BEIM IMMOBILIENKAUF

Der Wunsch nach einem Eigen-
heim ist bei vielen Menschen
groB. Sie méchten einen Ort,
wo sie sich entspannen kénnen,
der ihnen ein wohliges Gefiihl
schenkt oder sie ankommen
ldsst. Ein Zuhause ist flir Men-
schen weit mehr als nur ein Dach
iiber dem Kopf. Doch kann ich es
mir iberhaupt leisten, ein Haus
oder eine Wohnung zu kaufen?
Worauf muss ich bei der Immo-
bilie achten? Gehe ich zu meiner
Hausbank oder suche ich mir
eine andere und wenn ja, welche
ist passend fir mich? Wie kann
ich den Traum einer eigenen Im-
mobilie realisieren? Diese und
viele weitere Fragen kreisen im
Kopf herum und brauchen klare,
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verldssliche Antworten. Wie er-
leichternd und beruhigend ist es
dann, sich an die Experten Simo-
ne Bille und Séren Kémmerling
wenden zu kénnen.

Die Immobilienmaklerin und der
Finanzierungsvermittler ~ haben
sich beruflich vor einiger Zeit
kennengelernt und schnell wuchs
die Idee, gemeinsam Kunden auf
ihrem Weg zum Immobilienkauf
zu begleiten. lhre Schwerpunkte
erganzen sich perfekt und ihre
Einstellung, vertrauensvolle Be-
ziehungen zu Kunden aufzubauen
und zu halten, verbindet sie. Zu-
dem kénnen beide auf einen
groBen  Erfahrungsschatz  aus
Uber 20-jghriger Berufstatigkeit

in ihren jeweiligen Bereichen zu-
rickgreifen.

Zuverlassigkeit lasst
Vertrauen wachsen

Beide mdéchten die Kunden um-
fassend aufkléren und informie-
ren, um ihnen den Traum des
Eigenheims so sorgenfrei wie es
geht zu erméglichen. Dabei ist fur
sie zentral, dass sich die Kunden
auf sie verlassen und sie jegliche
Abwicklungen entspannt in die
vier Hande geben koénnen. Die
Beratung geht auch oft Gber den
eigentlichen Immobilienkauf hin-
aus — es entsteht ein langjahriger,

vertrauensvoller Kontakt. ,Vielen
ist oft nicht bekannt, dass sie nach
beispielsweise zehn Jahren ihre
Bank wechseln konnen”, erzahlt
Séren Kémmerling. ,Ich spreche
unsere Kunden aktiv an und be-
spreche Maoglichkeiten der An-
schlussfinanzierung frihzeitig. Ich
stehe in einem jahrelangen, en-
gen Austausch mit ihnen”, fahrt
Kémmerling fort. Die enge, jah-
relange Bindung ist auch Simone
Bille sehr wichtig. ,Viele meiner
Kunden kenne ich schon gefiihlte
Ewigkeiten. Da ist selbstverstand-
lich ein sehr personlicher Kontakt
gewachsen”, betont Simone Bil-
le. Manches Mal ist ein Immo-
bilienkauf auch mit emotional
schwierigen Themen verknuUpft:
eine Ehe wird geschieden und die
Ehepartner missen das Haus wie-
der verkaufen oder eine Erbenge-
meinschaft braucht Unterstitzung
beim Verkauf oder der Einigung —

da braucht es viel Geduld, Einfiih-
lungsvermdgen und Herz, um die
Kunden aufzufangen und richtig
zu beraten. Zudem ist eine qua-
lifizierte Beratung durch Simone
Bille garantiert — im Gegensatz
zu manchen anderen Maklern,
die auch ohne fachliche Qualifika-
tion tétig sein kénnen. lhr groBes
fachliches Wissen als Immobilien-
fachwirtin, Tatigkeit als Dozentin
und 27 Jahre Erfahrung in der
Immobilienwirtschaft schitzt den
Kaufer und Verkaufer. Simone Bil-
le klart Kaufer und Verkaufer auf,
wenn beispielsweise erforderliche
Baugenehmigungen nicht vorlie-
gen, Wegerechte durch fehlende
Baulasteintragungen nicht gesi-
chert sind oder aus Unwissenheit
falsche Angaben zur Wohn- und
Nutzfliche  gemacht werden.
Nicht korekte Angaben kénnen
zu Problemen fihren, weil die Fi-
nanzierung nicht mehr passt, weil
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der Kéaufer erforderliche Ausga-
ben nicht eingeplant hat etc. — da
gibt es Vertrauen, dass all diese
Punkte von Simone Bille mit be-
dacht und geklart werden.

Schnelle Entscheidungen
komplett durchdacht

Bille und Kédmmerling beraten bis
ins letzte Detail. Informationen
rund um die Immobilie und die
Finanzierung werden so aufberei-
tet, dass Kunden auch dann gut
folgen kénnen, wenn sie noch
nicht in die Materie eingetaucht
sind. ,Es gab mal einen Kunden”,
erzéhlen beide begeistert, ,da
haben wir montags das Haus be-
sichtigt, dienstags die Unterlagen
bei der ausgewdhlten Bank ein-
gereicht und mittwochs gab es
bereits die Finanzierungszusage
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und der Hauskauf war besiegelt.
Das war wirklich auBergewdhn-
lich schnell.” Dieses kleine Bei-
spiel zeigt, wie perfekt die beiden
Hand und Hand arbeiten und
genau wissen, was sie tun. Simo-
ne Bille trdgt alle notwendigen
Objektunterlagen so zusammen,
dass Séren Kémmerling diese
mit unterschiedlichen Banken be-
sprechen kann. Dabei kann er auf
einen Pool von deutschlandweit
Uber 450 Banken zurlickgreifen.
,Wiirde ein Kunde all diese Ban-
ken eigenstédndig anfragen, wére
er rund zwei Jahre damit beschaf-
tigt”, veranschaulicht Ka&mmer-
ling den Aufwand. ,Damit die
Bank eine Entscheidung treffen
kann, ob sie das Objekt finan-
zieren mochte, braucht sie sehr
detaillierte  Objektunterlagen”,
erlautert Simone Bille. ,Dazu
gehdren beispielsweise genaue
Baupléane, der Grundbuchauszug,
die Wohnflachenberechnung, der
Energieausweis und vieles mehr.
Das kann eine einzelne Person
- egal ob Kaufer oder Verkaufer
- gar nicht alles kennen oder wis-
sen, an wen sie sich fur die einzel-
nen Dokumente wenden muss”,
féhrt Bille fort. Winsche und Be-
dirfnisse besprechen beide mit
den Kunden in Ruhe, um dann zu
prifen, wie das Traum-Zuhause
realisiert werden kann. Und das
alles zligig, zeitnah und bis ins
letzte Detail durchdacht.

Hohe Transparenz und
Unabhangigkeit in ganz
OWL

Kunden aus ganz OWL merken
schnell, dass beiden die person-
liche Bindung zu ihren Kunden
sehr wichtig ist. Ganz gleich mit
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welchem Budget die Menschen
zu ihnen kommen, jeder be-
kommt die gleiche, zugewandte
und auBergewdhnliche Unterstiit-
zung. Dabei ist es ihnen wichtig,
fir den Kunden alle Informa-
tionen und Kosten transparent zu

machen. Nur so verlassen alle Be-
teiligten nach dem Kauf zufrieden
den Raum und richten gliicklich
ihr neues Zuhause ein. Ein gro-
Ber Vorteil bei der Finanzierungs-
planung mit Séren Kammerling
ist, dass er komplett unabhangig
agieren kann. Er profitiert von ei-

nem groBen Netzwerk aus seiner
vergangenen Zeit als Bankbera-
ter, ist jedoch als selbststandiger
Finanzierungsvermittler nieman-
dem verpflichtet — eine Garantie
fur den Kunden, das beste Finan-
zierungspaket zu erhalten.

Interesse an einem
Immobilienkauf — wie
geht es weiter?

Fotos: milse.media

ZUHAUSE ERMOGLICHEN FUR
ZWEI- UND VIERBEINER

Nicht nur in Bezug auf eine Immobilie sind Simone Bil-
le und Séren Kdmmerling , Wunscherflller”, sondern
auch, wenn es um vier Pfoten geht. Beide schenkten
einem Hund ein neues, schones Zuhause und genie-
Ben das Zusammenleben mit ihren Hunden sehr. Pu-
bertét gibt es Ubrigens auch bei Vierbeinern und nicht
nur bei uns Menschen - berichten sie aus eigener
Erfahrung. Kiano, den Rhodesian Ridgeback von Si-
mone Bille, konnten wir beim Interviewtermin bereits
kennenlernen. Ein zehn Monate alter Ride, der uns
voller Neugierde frohlich begriiBte — mit Augen, die
einen zum Schmelzen bringen.

Unabhangig davon, ob der Kun-
de ein Erstkontakt tber Simone
Bille oder Soéren Kaémmerling
ist, ist es prinzipiell sinnvoll, erst
einen Finanzierungsplan zu erstel-
len und dann die Immobilie zu su-
chen. Denn wenn der finanzielle
Rahmen abgesteckt ist, ist es viel
leichter, das passende Zuhause zu
finden. Ubrigens: die erste Finan-
zierungsberatung bei Séren Kam-
merling ist kostenlos. Also bevor
Sie viel Zeit in Recherchen und
Uberlegungen stecken, lassen
Sie sich beraten und seien Uber-
rascht, welche Moglichkeiten sich
fur Ihre Traumerfillung auftun.

Bille’S

BilleS Immobilien GmbH
Simone Bille
Ernst-Buschmann-Str. 2
33330 Giitersloh

05241 - 400 00 80
info@billes-immobilien.de
www.billes-immobilien.de

WIR
FINANZIEREN

OWL

OWL - Finanzierungen
Séren Kammerling
ThaddausstraBe 49

33415 Verl

05246 - 9099290
info@wifiowl.de
www.owl-finanzierungen.de
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